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Des Unternehmer Burkhards zweiter Streich

Der friihere Chef von Sesam Software in Baar baute in Cham die Firma Adarvo auf

Mit einer Neuerung, welche
die eigene Softwareldsung fiir
Handheld-Computer attrak-
tiv macht, prdsentiert sich
Adarvo heuer an der Cebit in
Hannover. Nach der Aufbau-
phase zeichnet sich beim
Chamer Unternehmen ein
Chefwechsel ab.

Gut fiinf Jahre ist es her, seit der
Baarer Softwarehersteller Sesam
an die britische Sage-Gruppe ver-
kauft worden ist. Sesam hatte sich
in den neunziger Jahren eine fiih-
rende Stellung auf dem Schweizer
KMU-Softwaremarkt erarbeitet.
Massgeblich verantwortlich fiir
das Gedeihen der Firma, die zu
Spitzenzeiten 120 Leute beschif-
tigte, war der Firmengriinder
Christopher E. Burkhard.

Comeback eines Unternehmers

Nach dem Verkauf nahm Burk-
hard eine berufliche Auszeit. Da-
nach wollte es der fritheren Ent-
wicklungs- und Firmenchef von
Sesam nochmals wissen und be-
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gann, die Softwarefirma Adarvo
in Cham aufzubauen. Im Unter-
schied zu Sesam drehen sich die
Produkte von Adarvo nicht um
Finanzbuchhaltung oder ERP
(Software zur Unterstiitzung und
Automatisierung von sémtlichen
betriebswirtschaftlichen Prozes-
sen). Thema von Adarvo ist die
elektronische Zusammenarbeit.
Adarvos Kommunikationsplatt-
form Themeware regelt sicher
und ortsunabhéngig den Infor-
mationsaustausch zwischen ver-
schiedenen elektronischen Kom-
munikationsmitteln. Dieser lduft
{iber lokale Computernetzwerke,
liber E-Mail oder Browser. Zu-
nehmend gewinnt auch der Da-
tenaustausch iiber Mobilfunk an
Bedeutung.

Aufkiinftige Handys abgestimmt
Diesbeziiglich kann Adarvo an der
internationalen Computermesse
Cebit, die kommenden Monat in
Hannover stattfindet, mit einer
wichtigen Neuerung aufwarten.
Die Adarvo-Losung ldsst sich nun
in das Kommunikationssystem

Black Berry der kanadischen Soft-
warefirma Research in Motion
(RIM) einbauen. «Mit Blickauf die
Tatsache, dass die drei grossten
Handy-Hersteller angekiindigt ha-
ben, ihre Handhelds mit den
Diensten von Black Berry syn-
chronisieren zu wollen, ist die In-
tegration von Adarvo auch als ei-
ne Produktinnovation zu werten»,
findet Andreas Miiller, Verkaufs-
und Marketingchef von Adarvo.

Wechsel in der Fiihrung

Muiiller, der friiher selber eine IT-
Firma leitete, soll demnichst die
Geschiftsfilhrung von Adarvo
iibernehmen. Nachdem sich die
Start-up-Phase des Unternehmens
dem Ende zu neigt, kann Burk-
hard, derzeit CEO und Verwal-
tungsratsprdsident, seine Plédne
wahr machen und sich beim ope-
rativen Geschift zuriicknehmen.

Fiir den deutschen Markt hat
Adarvokiirzlich Siemens Business
Services als neuen Vertriebspartner
gewonnen. An der Cebit prdsen-
tieren beide Unternehmen ge-
meinsam die Adarvo-Ldsung. (Mm)
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Guter Dinge: Adarvo-Verkaufschef Andreas Miiller (stehend)
und Christopher E. Burkhard, CEO von Adarvo. FOTO PDy
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